Rita Fernandes

Consultora Imobilidria RE/MAX Collection Siimgroup (Chiado)

A minha experiéncia profissional no mercado imobilidrio comecou a ser
construida ha mais de 15 anos.

. Consultora Imobiliaria credenciada pelo INCI e certificada pela RE/MAX
Portugal para o mercado de luxo.

Desde sempre ligada a marca lider de mercado Fazendo parte de um
grupo de profissionais de destaque no mercado imobiliario
possibilitando o seu desenvolvimento e crescimento continuo nesta
actividade.

- Dedico-me ao mercado residencial de Lisboa com maior foco nos altimo
anos nos segmentos médio-alto e alto do mercado imobiliario.

- O meu objectivo junto dos seus clientes (Vendedores e Compradores) é
acrescentar valor através da sua experiéncia realizando os objetivos de
cada um.

- A minha maxima é criar uma rela¢do duradoura e de confianca com
cada cliente.

- O que a mais me motiva e Faz continuar sempre com entusiamo e
dedicacdo é o retorno que tem de cada cliente quando ajudo a mudar a
sua vida através da venda ou compra dos seus imoéveis.

Consultora Imobiliaria premiada Nacionalmente e Internacionalmente
pela RE/MAX Portugal pelo volume de negédcios atingidos desde 2004
até aos dia de hoje.

Licenca de angariadora Imobiliaria do INCI nr. 2668

+351 933 885 050

rfernandes@remax.pt

https://www.remax.pt/rfernandes
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formacao
Formagdo Académica:

. Licenciatura em Ciéncia Politica pela Universidade Lus6fona
. Pés - Graduacdo em Marketing pela Universidade Catdlica

Formagdo RE/MAX:

- Programacao Neurolinguistica

- Avaliacdo e Método Comparativo-1

- Semindrio de Iniciacdo

. Sales Training

. Estratégias Avancadas de Venda Imobilidria(GRUPO)
- Plano RE/MAX

- Plano RE/MAX (continuacao)

- Succeed-Brokers

- Estratégias Praticas

- Succeed - Agentes

- Avaliacdo e Método Comparativo-1

- Avaliacdo do Rendimento-2

- Semindrio de Iniciacdo

- iWork

- Estratégias para Resultados Maximos

. Clientes Compradores e Fecho

- Reunido Geral de Vendedores

- Redes Sociais

- Coaching

- RE/MAX Collection-Mercado de "Luxo"

Workshops:

- Trata as Vendas por Tu: Desenvolvimento pessoal (Daniel Sa Nogueira)
. Trata a Profissdo por Tu: Realizacdo profissional (Daniel S& Nogueira)
- Convencgdes Nacionais da RE/MAX

Prémios:

- Prémio HALL Of FAME

- Prémio Carreira - Baldo de Ouro
- Prémio Gold

- Prémio 100%

- Prémio Executivo

- Prémio Presidente

- Prémio Estrela

prémios
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